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MEN TORSH I P 

D'I MPRESA 
LE COMPETENZE 

PROFESSI ON ALI  DEI  ROTARI AN I  

AL SERVI ZI O DELLO SVI LUPPO 

"DELL' I MPREN DI TORI A LOCALE" 

I N  UN SUPPORTO 

PERSON ALI ZZATO A GI OVAN I  E 

NUOVI  I MPRENDI TORI  

 
 

RC PORDENONE ALTO LIVENZA
LUIGI CAMPELLO



• FINAZIAMENTI PER LO SVILUPPO

• VANTAGGI COMPETITIVI 

• FOCALIZZAZIONE DEL BUSINESS

• COSTRUZIONE DEI CLIENTI

• PROCESSO PRODUTTIVO

Testo



Donkly
Prodotti biologici 

a base di latte d’asina





Competitors
Donkly drink è la prima bevanda in 
commercio realizzata con il prezioso 
latte di Asina.

Si posiziona tra le bevande a base di 
latte animale e le bevande vegetali.



Modello di 
Business

La voce principale di costo 
risulta essere il latte d’asina 
per la sua scarsa reperibilità

I canali di vendita : 

• distributori del biologico

• piccole catene di supermercati di 
alta qualità

• negozi online 



Attuali

Potenziali

Principali clienti

la più importante 

catena di 

supermercati bio in 

Italia

punto di riferimento 

del food Made in 

Italy in Italia e nel 

mondo

primo shop on-line 

bio in Italia

Greenwee

z Italia
Eataly

Ecor 

NaturaSì

Esselunga Cadoro
Greenweez 

France

Prime 

Food

Lagardére 

Travel Italia

• test di assaggio effet tuato 

con esito positivo

• Richiesta offer ta

• 140 punti vendita (e.g. x 4 

brik/settim x 52 settim = 

30.000 brik/anno)

• test di assaggio effet tuato 

con esito positivo

• Contatti in corso per 

inserimento fine  primavera 

/ inizio estate

• Volume di vendita stimato 

pari a 10.000 brik/anno

• Interessato al prodotto ed 

in attesa dello sviluppo di 

alter 2 bevande

• Distributore svizzero

• Fornisce Migros (GDO) e 

COOP Svizzera

• Riavviati contatti per 

introduzione prodotto

• Il prodotto era già stato 

provato ed accettato nel 2020, 

ma il lancio è stato bloccato 

causa Covid (aeroporti e 

grandi stazioni ferroviare 

bloccate)



ROAD MAP 
di SVILUPPO

• Sviluppare canali di vendita esteri 
(Spagna, Francia e paesi scandinavi –

negli Stati Uniti stati come la California 
sarebbero molto ricettivi per questo 

tipo di prodotto)

• Nuovi prodotti da 
lanciare sul mercato 

Estensione della linea bevanda con 
altri gusti come cioccolato e fragola (i 
costi verrebbero ridotti per la materia 

prima secondaria piu ̀ economica 
rispetto alla mandorla) 

Linea gelato con il latte d’asina 100% 
bio (prodotto gia ̀ sviluppato e testato 

in diversi gusti) 



Team 
PAOLA PIZZINATO: founding partner

DORIANA PRESOTTO: associate

MICHELE SONEGO: administrative—control 

manager LINO CARLOT: management consultant
LAURA DORO: brand manager 
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• CASO DEBOLE E PROBLEMATICO

• VANTAGGI COMPETITIVI E SOSTENIBILITÀ

• FINAZIAMENTI PER LO SVILUPPO

• FOCALIZZAZIONE DEI PRODOTTI


